VD Lars Lindgren
- Drivex forsaljning fortsatter att oka



Hemligheten med Drivex framgang ar att foretaget

aldrig vikit fran malsattningen att halla en hég och
jamn kvalité i sin produktion. Idag ar foretaget mark-
nadsledande inom snordjning och halkbek&ampning
med hjullastare och traktorer.

— Det &r roligt att véar forsaljning fortsatter oka.
Men det handlar inte bara om vara vinterprodukter

utan ocksé om omraden som skopor och gaffelstall,

séger vd Lars Lindgren.
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et &r imponerande att folja med Lars Lind-
gren pé en rundtur genom Drivex lokaler
i Edsbyn. Maskinparken &r modern, robo-
tarna stér pa rad och senaste inkopet var
en laserskarmaskin for fem miljoner.

— Bra maskiner ar viktiga men jag vill &ven lyfta fram
medarbetarna. De &r engagerade, kunniga och kénner
ett stort ansvar for foretaget. Vi ar alla stolta 6ver att
jobba pa Drivex.

Allt kan alltid bli &nda battre

Drivex produkter talar for sig sjalva. De star for funk-
tion, styrka och uthéllighet. Manga har funnits lange pa
marknaden men det &r lite av en synvilla.

— Produkterna uppdateras standigt, det kan vara
sma men viktiga detaljer som goér dom anda smidigare
och effektivare. Utveckling far aldrig stanna av. Och allt
kan alltid bli &nda battre!

— En annan styrka hos Drivex &r att vi &nda frén star-
ten latit vara kunder medverka i utvecklingen. De vet
vad de saknar till sina maskiner och vi uppfyller deras
onskningar. Det gor det enkelt for bade oss och for
vara kunder.

Koncentrerat

Lars Lindgren visar upp monteringshallen. Det ar full
fart, nymalade Drivexbla plogar, skopor och gaffelstall
monteras pa olika arbetsstationer. Han sager:

— Dar borta héller dom pa med en helt ny produkt
som kunderna efterlyst. Nu ska den ut pa test och
anvandas i riktigt tuffa forhallanden.

En stor fordel med Drivex ar att har finns allt, fran
konstruktion och produktutveckling, via tillverkning
och lackering till montering, koncentrerat till en plats.
Dessutom ligger Edsbyn logistiskt mycket bra.

— Tack vare att det finns flera stora industrier i omréa-



det har vi tillgang till snabba godstransporter. Ofta tar
det bara nagra timmar efter det att en order kommit in
till vi har skickat ivag produkten pé en lastbil.

— Vi har ocksa ett komplett reservdelslager sa aven
déar kan vi lova mycket snabba leveranser. Det upp-
skattar vara kunder som inte tycker om att sta stilla
onodigt lange pa grund av ett haveri.

Drivexkéansla
Lars Lindgren har sjalv en speciell kansla for Drivex.
For direkt efter lumpen, 1984, anstélldes han har som

- Det &r en harlig-kansla att jobba med vara produkter
frén ax till impa séger vd Lars Lindgren tillsammans
med delagaren Thomas Gunnarsson.

konstruktér. Han gick vidare for att jobba med forsalj-
ning, konstruktion och produktion inom andra verk-
stadsforetag men s& 2010 var han tillbaks pa Drivex,
nu som vd.

— Jag trivs verkligen. Och det &r en harlig kansla att
jobba med vara produkter fran ax till limpa, eller som vi
séger, fran platbit till var storsta vikplog.

Text Dag Eriksson. Foto Henrik Norman

Drivex har en modern maskinpark
dar den senaste investeringen

ar en laserskarmaskin for fem
miljoner kronor.

, , En stor fordel med Drivex ar att har finns
allt, fran konstruktion och produktutveckling,
via tillverkning och lackering till montering,
koncentrerat till en plats.







Akare Robban:

- Vi

litar bara
pa Drivex!

Familjedkeriet Martinsson Transport AB i Valbo utanfor Gavle snoréjer bland annat
pa ett stort kdpcentra. Om det bara faller en centimeter sno ar kravet att det ome-

delbart ska bort.

- Det finns inget forlat sa vara grejer maste alltid fungera, sédger Robban
Martinsson vars ékeri sedan lange satsat enbart pa Drivex produkter.

a vintern ar det hogtryck for Martins-

sons anrika och fristdende foretag.

Deras fem lastmaskiner har i snitt 14

timmars snoréjning per snofall. For-

utom kopcentret har de snérojning

péa bland annat cykelbanor och busshéllplatser.

Maskinerna som angriper vadrets makter &r

alla utrustade med antingen Drivex vikplog, isri-
vare eller sandskopa.

— Vi spoar grejerna hart och under alla ar vi

hallit pa har inget gett vika. Vi har helt enkelt inte
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rad att sté stilla i onddan for att nagot gar sén-
der. Och man far vad man betalar for, analyserar
Robban som ar andra generationen akare.

Trygg leverantor
Pa plats finns ocksé Peter Sundin fran Swecon,
Volvos auktoriserade aterforséljare i Gavle. Han
har precis levererat ett nytt isrivarblad fran Drivex
till Martinssons Volvo L70. Han séger:

— Det &r kunderna som styr hur de vill utrusta
sina maskiner. Och Drivex &r en av de leveranto-

— Det ar kunderna som styr hur de vill utrusta sina maskiner. Och Drivex &r en av de leverantdrer som vi har en lang och bra relation med,
forklarar Peter Sundin frdn Swecon, Volvos auktoriserade aterforsaljare i Gavle.

FAKTA

Martinsson Transport AB
i Valbo &r ett val etablerat
foretag med 6ver 30 ars
branschvana. De atar sig
sa val enstaka transporter
som kompletta logistikl&s-
ningar.

Akeriet har ett 20-tal an-
stéllda. | &keriet finns

5 lastmaskiner, 17 lastbilar,
varav hélften &r kranbilar
och hélften lastvaxlare,

2 kylbilar samt ett jordbruk
med 3 traktorer.

Mottot ar: Trygghet,
Service och Kvalité.
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rer som vi har en lang och bra relation med. Det
ar en trygghet for alla parter.

— Det &r ocksa en stor fordel att deras reserv-
delssida bade bryr sig och ar mycket snabba
att leverera. Som séljare vill jag ju att mina kun-
der ska ha sé fa och korta problem som majligt.

Robban kontrar med att sdga:

— Peter ser till att allt fungerar smidigt for oss.
QOch det &r pa Swecons verkstad som vi servar
var maskinpark.

Roligt jobb

Martinsson Transport har ett 20-tal anstéallda.
| &keriet finns forutom de fem lastmaskinerna
aven 17 lastbilar, varav hélften &r kranbilar och
halften lastvaxlare, tva kylbilar samt ett jordoruk
med tre traktorer.

— Jag tycker att det &r sa roligt att jobba med
det har att det snarare kédnns som en hobby an
ett arbete. For hela tiden stélls jag infor nya ut-
maningar som maste l0sas, séger Robban som
ibland inte far riktigt medhall av sin fru.

— Jag forstar henne. For sa fort det blir mulet
pa vintern s ar jag alltid uppe klockan tva pa
natten och kollar om det ar sné pa gang. Jag
har provat att f& hjalp av allt fran polisen till tid-
ningsbud men det har inte fungerat.

Udda hardtest

Robban forklarar att deras &keri formodligen har
hela sortimentet i Drivex produktkatalog. Pa gar-
den stér allt fran planer- och sndskopor, hydrau-
liska gafflar till kranarmar och sndplogar.
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,, Vi spoar
grejerna hart
och under alla
ar vi hallit pa
har inget gett
vika.

— Som séljare vill jag ju att mina kunder ska
ha s& fa och korta problem som majligt, sa-
ger Peter Sundin fran Swecon som har stort
fortroende for Drivex reservdelsavdelning.

Vi'har nog allt ur Drivex produktkatalog, séger Robban
Martinsson som &lskar att sjalv ta sig ann ett ordentligt snéfall
med den stora vikplogen. ; ~

For att vi ska forsta varfor Martinsson Trans-
port litar s& mycket pa Drivex s& tar han ett
litet udda exempel:

— Egentligen borde man vél inte avsldja det
hér. Men vi anvander Drivex spridargafflar till
att bryta sten med. De fungerar perfekt da de
ar s starka men... man far nog ta den meto-
den pé eget ansvar, sager Robban Martinsson
med ett gott skratt.

Text och Foto Dag Eriksson



Produktoversikt

Vikplog Diagonalplog Klaffskopa
Typ Bredd [mm] Typ Bredd [mm] Typ Bredd [mm]
VB 200 2000 ' DB 3200 3200 KS 2000 2000
VB 240 2400 DB 3700 3700 KS 2000 2000
VB 280 2800 DB 4000 4000 KS 2000 2000
VB 3200 3200 KS 2000 2000
VB 3700 3700 KS 2600 2600
VB 4000 4000 KS 2750 2750
VB 3200 CPL 3200 KS 3000 3000
VB 3700 CPL 3700
Isrivarblad Hyvelblad Sidovinge for traktor
Typ Bredd [mm] Typ Bredd [mm] Typ Bredd [mm]
300 3000 ) Easygrader 200 3000 i SP10-3P 2050
330 3300
360 3600

Sidovinge for lastmaskin

Bredd [mm]

Sidovinge for lastmaskin L70E/F alt. Ljungby L15 GS3800-3P min 3 200, max 3 800
Sandspridarskopa Lattmaterialskopa Planeringsskopa
Typ Spridningsbredd [mm] Typ Bredd [mm] Typ Bredd [mm]
Ss04C 1800 1800 L 2100 PS 150 1500
SS05C 2050 2000 L 2 300 PS 185 1850
SS06C 1800 3000 L 2600 PS 202 2020
SS15C 2350 4000 L 2750 PS 220 2200
SS20-SS 25 2150 5000 L 3000 PS 220 HD 2200
SS30-SS 40 2300 PS 235 HD 2350
o PS 250 HD 2500
Grusskopa Aterfylinadsskopa BS 260 HD 2600
Typ Bredd [mm] Typ Bredd bak/fram [mm] PS 270 HD 2700
GS 1500 L 1500 AF 600 Konad  800/500 PS 290 HD 2900
GS 2000 L 2000 AF 800 Konad 1 200/500
GS 2800 L 2800 AF 1200 Konad 1 250/800
AF 1400 Rak 1 250/1 250
Materialhanteringsarm Rangerarm Asfaltskarare
Typ Totallingd [mm] Typ Totallingd [mm] Typ Diameter [mm]
KR 350 3500 RA 1000 1000 ASF-SKOP 370
KR 500 4950 ASF-GH 470
KRH 350 3500
Frontsop é r
KRH 500 4950
KRH 700 7000 Bredd [mm]
KRHH 500 4950 T-2508B max 2 700
Gaffelram Gaffelram Gaffelstall
Typ Bredd [mm] Typ Bredd [mm] Typ Bredd [mm]
GH 1200 1200 GHH 1600 SC 1600 . GH 1300 1300
GH 1500 1500 GHH 2200 SC 2200
GH 2000 2000
GH 2200 2200
GH 2500 2500
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g Historik Drivex AB

2007

En forfragan kommer fran Mahler & Soner AB om
mojligheten att forvarva Drivex Forsaljning AB. Forfra-
gan accepterades, bolaget saldes och Sture & Caj
lamnade yrkeslivet efter vél forrattat varv. Samtidigt
gar Engcon in som delégare i produktionsbolaget
Drivex Mekaniska AB.

1990

Samarbetet med Engcon startar genom att
Drivex levererar svetsade produkter till dem.

1985

Parallellt med marknadsféringen av flishuggen sa paboérjas
ett mer utbrett legosamarbete med skogsmaskintillverkaren
OSA som sedermera inférlivas i Timberjack.

1979

En ny egen produkt lanseras,
namligen den traktorburna
flishuggen "Edsbyhuggen” som
under manga ar var foretagets
storséljare.

1969

Foretaget startas av de tre broderna Bengt, Hakan och Erik
Gunnarsson som fortfarande tillsammans med sina familjer ar
majoritetsagare i Drivex AB. Namnet pa féretaget var Gunnars-
sons Smidesverkstad som i samband med ombildningen till
aktiebolag tva ar senare namnandrades till Bengts Mekaniska
AB. Inriktningen var en mekanisk verkstad som servade ortens
industrier med reparationer, service och maskinbyggnationer.

i
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2015

Nu var det ater dags for Drivex att komma
"Hem till Byn”. Forséljningsbolaget fér Drivex
produktsortiment kops tillbaka fran Mahlers
och féretaget namnandras till Drivex AB. Fort-
farande med grundarfamiljen Gunnarsson
som majoritetsagare.

1992

Det samagda bolaget fér marknadsféring av redskap till
entreprenadmaskiner, Drivex Forséljning AB, startas i
december. Grundare till Drivex Forséljning AB var férutom,
Drivex Mekaniska AB, Sture Andersson och Caj Nordlund
som bada hade mycket lang erfarenhet av konstruktion,
tillverkning och marknadsféring av redskap for bade hjul-
lastare och lastbil. Det nya varumarket Drivex fick snabbt
fotfaste pa marknaden och utvecklingen av bade produkter
och foretag gick i snabb takt framéat. Succén var ett faktum
och i bérjan pa 2000-talet var foretaget marknadsledande
i landet pa flera produktomraden i segmentet entreprenad-
redskap.

1978

Bolaget namnéandras till
DRIVEX Bengts Mekaniska AB
déar namnet DRIVEX kom fran
den férsta egna produkten som
var ett tradmatningsverktyg for
elinstallatorer.

Reklamab.se, Edsbyn 16-0581



